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PROGRAMA DE CERTIFICACION
INTERNACIONAL
EN ORATORIA

NIVEL 1- 3 MESES- 4 ENCUENTROS SEMANALES DE 2 ¥2 HS

MODULO 1

e Rueda del Orador - Caracteristicas del buen comunicador

Estrategias comunicacionales. Objetivos. Disefio. Modalidades. La
metdafora del vendedor aplicada al discurso persuasivo: como me
muestro y cdmo genero confiabilidad. ElI feedback como

herramienta de aprendizaje y mejora continua.

e Perfiles y estilos del orador. Principios de la Neurociencia
aplicados a-la -oratoria: dime cémo eres y te diré cdmo hablas.
Quién soy y a quién quiero llegar con mi discurso. Analisis de los

diferentes perfiles de Audiencia.
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Test de Benziger. Aplicacidén de las neurociencias en la construccion
del personaje: en busca del estilo propio.

Construccion de estrategias comunicacionales en base a los distintos
estilos de pensamiento.

Entrenamiento hemisferio derecho: Oratoria Visual y Oratoria
Emocional.

éComo generar una imagen en el oyente?

éComo lograr impacto en el oyente?

Entrenamiento hemisferio izquierdo: Oratoria Direccional y Oratoria
Secuencial.

éComo apuntar al objetivo del mensaje?

éQué partes tiene mi discurso?

MODULO 2

Lenguaje no verbal. Microgestos. Estrategias corporales para el orador.
Técnicas '‘corporales 'y expresivas aplicadas a la oratoria y la

comunicacion.
Entrenamiento de Voz: tono, diccidn, proyeccion, direccidon

Locucidn para oratoria
-Herramientas del orador: la voz como alidada para la comunicacion.

-Cualidades de la voz: conocimiento y aplicacion.
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-Recursos expresivos aplicados al discurso: prosodia, entonacion,

intensidades, modulacién y articulacion.
-El cuerpo y la respiracion: postura, técnica de respiracion.

-Defectos y vicios frecuentes en el habla: muletillas, cacofonia,

disfonemas, tipos articulatorios.

-El uso del micrdéfono: caracteristicas de la voz microfdnica.

EXAMEN TEORICO-PRACTICO

MODULO 3

Gestion de emociones. Miedo Oratorio. Técnicas de gestidon de las

emociones. EL experimento de EMOTO.
Construccion de estrategias emocionales. Cercania. Tranquilidad.

Técnicas de concentracion y centramiento: buscando el equilibrio
emocional. ¢Qué hacer antes y durante la exposicién para fortalecer

nuestra exposicion?

El recurso del Storytelling. Comienzos de alto impacto
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Técnicas de preparacién y ensayo. Memoria versus espontaneidad.
Metodologia TED. ¢COomo generar una estructura oratoria sin perder
fluidez y contacto con la audiencia?

EXPOSICION CON TEMA A ELECCION DEL PARTICIPANTE CON PUBLICO
REAL VIRTUAL.
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NIVEL 2 —

2 MESES- 4 ENCUENTROS SEMANALES DE 2 2 HS

LOS GRUPOS SON CONFORMADOS TEMATICAMENTE Y SE
ABREN A PARTIR DE UN CUPO DE 4 PERSONAS.

Campos de aplicacion de la Oratoria:

Tipos de orador en el mundo de las ventas.
Principales dificultades. Oratoria en el mundo de las negociaciones
(introduccion). Estilos de clientes, estrategias discursivas. Storytelling

para vender. Estrategias de persuasion verbal.

La construccién del discurso politico, estilos de orador

politico. Storytelling discursivo.

Juicios por jurado y desafios

comunicacionales. Como realizar alegatos de alto impacto.
Principales estrategias de preparacion.

Estrategias en contextos de exposicién (congresos, disertaciones,

coloquios).

Coémo organizar las clases compartiendo Ila
exposicion. Storytelling discursivos. Discursos para actos y eventos

escolares.



Coémo armar audiencias de alto impacto.
Storytelling para despertar conciencia. Coémo dar rescates vy

devoluciones.

Como apropiarse de los mensajes
claves de la compaiia. Memoria conceptual. Storytelling de alto

impacto. Humanizar el discurso, lenguaje emocional.

En todos los casos se trabaja también el lenguaje corporal y técnicas

para vencer el miedo escénico.

La instancia de evaluacion final es la exposicion individual sujeta a la

tematica convocante.

SE CONTEMPLA ADEMAS 1 SESION PERSONALIZADA POR ALUMNO
PARA CONTEMPLAR SU APLICACION ESPECIFICA.



